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「新しい資金調達で

社会を変える企業へ」

『全ての人が自分の想いや理念を体現し

ながら生きれる社会』



『全ての人が⾃分の想いや理念を

体現しながら⽣きれる社会』

ビジョン

VISION



新規事業開発インターンシップ

Will実現企業マッチングプラットフォーム

ビジョン・ミッションを中心とした学⽣起業家創出プログラム

Willの言語化 ⽬的⽬標の言語化

密着型メンタリング 事業プランの創出

Willの⾏動化 事業創出の実⾏

伴⾛支援 社長直下

Willの実現化 Willによるマッチング

社内起業家診断 社長の右腕

実⾏⼒を養う
Willの

⾒つけ形にする
Willを

実現できる場所を
⾒つける

Willを

Willの尊重
挑戦が進む社会へ



「⽕-Okoshi」「⽕-Okoshi」

『⾃分のやりたいこと（will）を育む教育を作る』『⾃分のやりたいこと（will）を育む教育を作る』



Program concept

03.

火-Okoshiのプログラムコンセプト

01. キックオフ合宿 最終発表（アワード）02. ⾏動期間

ワークショップや起業家メンター

との壁打ちを通して、内発的な動

機とプロジェクトを言語化する。

3週間程度の伴⾛期間で、起業
家メンターとの壁打ちや⾏動を

通して、プランを磨き上げる。

オーディエンスの前で1ヶ⽉間で磨き
上げたプランを学⽣が発表して、共

創や協業を創る。

30名の学⽣を1ヶ⽉間でキックオフ合宿、⾏動期間、最終発表を実施して、⾃身の興味関心や⾏動特
性などを理解して、学⽣起業家のビジョンの言語化と1つ⽬の事業アイデアの創出を伴⾛する。



⾃分軸 事業立案

合宿DAY1

・価値観

・興味関心

・⾏動特性

・⾃分軸

・社会課題

・使命

・事業立案

・⾏動計画

・壁打ち

・講座

・⾏動

・事業深化

・発表

・交流

・共創

合宿DAY2 伴⾛期間 最終発表

⾏動 発表

約1ヶ⽉間

プログラム全体像



過去、ご支援、ご協⼒くださったみなさま（1/2）

※⼀部抜粋



過去、ご支援、ご協⼒くださったみなさま（2/2）

※⼀部抜粋



現在の展開エリア

第1期 北海道（2025年6~7⽉）

第2期 北海道（2026年 初夏）

第1期 東三河（2022年8~9⽉）

第2期 東三河（2023年8~9⽉）

第3期 愛知（2024年8~9⽉）

第4期 東海（2025年8~9⽉）

第1期 関⻄（2025年5~6⽉）

第2期 関⻄（2026年 5~6⽉）

第1期 福岡（2026年  冬ごろ）

開催済み、または開催中

開催予定
開催地

参加学⽣人数

（予定）

最終発表

オーディエンス人数

（予定）

第4期東海 30人 700人

第1期福岡 15人 50人

第2期関⻄ 40人 200人

第2期北海道 15人 50人

合計 100人 1000人

開催中も含め、東海・関⻄・北海道で5回開催して
います。2025年7⽉〜2026年6⽉にかけては、新た
に福岡・沖縄・⻘森を加え6箇所にて開催予定。



新規事業開発インターンシップ

Will実現企業マッチングプラットフォーム

ビジョン・ミッションを中心とした起業家創出プログラム

Willの言語化 ⽬的⽬標の言語化

密着型メンタリング 事業プランの創出

Willの⾏動化 事業創出の実⾏

伴⾛支援 社長直下

Willの実現化 Willによるマッチング

社内起業家診断 社長の右腕

実⾏⼒を養う
Willの

⾒つけ形にする
Willを

実現できる場所を
⾒つける

Willを

Willの尊重
挑戦が進む社会へ



起業家育成
プログラム

レガシー産業の中堅・中⼩企業

『火-Okoshi』から実践⼒を身につけて、事業を創出するまでを事業会社の新規事業創出とコラボ

社
会
的
イ
ン
パ
ク
ト
創
出主体的に

起業や活動を⽬指す学⽣人財

全国エリアで
年間100人以上

燠火への『火-Okoshi』からの接続

新規事業開発インターンシップ

独立起業家 グロース

事
業
創
出

事
業
創
出



新規事業開発に取り組む中堅/中⼩企業の課題



燠⽕とは？



燠⽕とは？



燠⽕の導⼊実績



新規事業開発インターンシップ

Will実現企業マッチングプラットフォーム

ビジョン・ミッションを中心とした起業家創出プログラム

Willの言語化 ⽬的⽬標の言語化

密着型メンタリング 事業プランの創出

Willの⾏動化 事業創出の実⾏

伴⾛支援 社長直下

Willの実現化 Willによるマッチング

社内起業家診断 社長の右腕

実⾏⼒を養う
Willの

⾒つけ形にする
Willを

実現できる場所を
⾒つける

Willを

Willの尊重
挑戦が進む社会へ



ビジコンでピッチした事業を掲載すること

で、中堅/中小企業の社長と直接繋がって、社

長直下で新規事業を立ち上げる裁量権を保障

する就職採用プラットフォームです。

社長直下で新事業を立ち上げる右腕

社内起業家採用プラットフォーム

ソリューション



機能1

起業への実行経験を可視化してフェーズでスクリーミングできる

① 起業の経験をフェーズで可視化

事業開発の具体的な情報

市場設定
 Phase1

事業プラン作成
Phase2

ヒアリング検証
Phase3

ビジネスモデル
Phase4

MVP開発
Phase5

実証実験
Phase6

ローンチ
Phase7

事業拡大
Phase8

※ ■ に塗りつぶされているフェーズを対象者は経験している

PMF
Phase9

Go to Market
Phase10

② 起業の具体的な経験や学びを掲載

③ 経験時のポジションや期間まで掲載



機能2

ピッチ資料とピッチ動画を閲覧してから評価できる

① 解決したい社会課題
・人財の問題視している課題や理

想の状態（Vision）を記載

② 考えている事業プラン
・考えている事業プランを記載

③競合調査/市場規模
・ブランの市場や競合の調査結果

を記載 ※リクエスト送信/承認後に閲覧可能



機能3

共同開発（Social�Intrapreneur�School）

ピーター・D・ピーダーセン�⽒

特定⾮営利活動法⼈ネリス代表理

事/明治ホールディングス社外取締

役/（株）丸井グループ社外取締

役/三菱電機（株）社外取締役/⼤学院

⼤学⾄善館教授

本多�達也�⽒

Social�Intrapreneur�School校⻑/

富⼠通�Ontennaプロジェクトリー

ダー/2019年度グッドデザイン⾦

賞/�令和4年度全国発明表彰「恩賜

発明賞」。著書に『SDGs時代のソー

シャル・イントラプレナーという

働き⽅』（⽇経BP）

社内起業家⼈財と企業の志向適正を数字で評価・判断できる



灯⽕データベース

ソリューション

社内起業家志望者

▷掲載項⽬

・事業経験フェーズ

・事業ピッチ動画

・社内起業家診断

採⽤希望の企業

直下で若⼿の実⾏⼒がある
⼈財を採⽤したい社⻑

オ
フ
ァ
ー
を
送
付



�⽣�業� �内�業�採⽤

⇨1年間で1事業ローンチ、CVC領域も��

【2�⽬の採⽤�頼があり、マッチング予�】

トラクション



新規事業開発インターンシップ

Will実現企業マッチングプラットフォーム

ビジョン・ミッションを中心とした起業家創出プログラム

Willの言語化 ⽬的⽬標の言語化

密着型メンタリング 事業プランの創出

Willの⾏動化 事業創出の実⾏

伴⾛支援 社長直下

Willの実現化 Willによるマッチング

社内起業家診断 社長の右腕

実⾏⼒を養う
Willの

⾒つけ形にする
Willを

実現できる場所を
⾒つける

Willを

Willの尊重
挑戦が進む社会へ



「Willの発⾒（教育）」から

「社会での実現（採⽤）」までを

⼀気通貫で実施する



資⾦調達⽬標

2,500万円の�金��

プロダクト開発� リード�得�

エンジニア/デザイナー採⽤
⽉�50万円×2�×12ヶ⽉

1200万円 1440万円

�業/COO採⽤

⽉�40万円×3�×12ヶ⽉

※140万円は��事業からの事業��で��



2025年9月期 2026年9月期 2027年9月期 2028年9月期 2029年9月期

事業計画

就職活動・採⽤基準のスタンダードとして「will×共鳴型マッチング」の普及を⽬指す

【2029年9月期】



売上
7.51億円
営業利益：5.1億円
純利益　：3.5億円
企業価値：75.1億円

採用件数：348件
登録企業：3,480社
登録起業家：3,480人

燠火
本リリース、
灯火（社内起業家採用）β版

燠火
本リリース、

灯火（社内起業家採用）β版

火-Okoshi、燠火、灯火の接続
社会人火-Okoshiサービスローンチ
火-Okoshi、燠火、灯火の接続

社会人火-Okoshiサービスローンチ

灯火による
新規事業採用の一般化

灯火による

新規事業採用の一般化

47都道府県
火-Okoshiの実現

47都道府県

火-Okoshiの実現

燠火（新規事業開発インターン
）β版燠火（新規事業開発インターン
）β版

【2032年9月期】



売上
18.1億円

年
売上 0.31億円 0.68億円 2.19億円 4.61億円 7.51億円

【2035年9月期】



売上
31.5億円



未来の社会の⼟台を創るムーブメント（⽂化）未来の社会の⼟台を創るムーブメント（⽂化）



『全ての人が⾃分の想いや理念を

体現しながら⽣きれる社会』

ビジョン

VISION


